Mit der besseren Losung die Nase vorn
In der Hochfrequenz- und Mikrowellentechnik sind wir schon lange ganz vorne dabei.
Unsere Kunden sind die ganz GroBen und Besten in der Nachrichtentechnik, der Medizin,
der Automation und der Automobilindustrie in Mittel- und Osteuropa.

Als 100 %iger Dienstleister definieren wir, in Kooperation mit Herstellern, Kunden und
Lieferanten, das technisch Machbare und prasentieren die Losung.

Vertriebsingenieur/in

HOCHFREQUENZTECHNIK [T -

Ausgehend von einem Ingenieurstudium mit Schwerpunkt Hochfrequenztechnik und
vielleicht einigen Jahren in der Entwicklung haben Sie idealerweise mindestens 5 Jahre
Erfahrung im entsprechenden Vertrieb gesammelt. Nun finden Sie es an der Zeit, neue
Herausforderungen zu suchen. Nachdem Sie sich eingearbeitet haben werden Sie weitge-

hend selbststandig arbeiten. Fiir den Standort Hamburg ist geplant, dass Sie in ein bis zwei

Jahren den Vertrieb fiir Norddeutschland tibernehmen.

Vertrieb bei Globes - das heifit: beraten, Losungen entwickeln, Preise verhandeln und
hochwertige Komponenten und Bauteile verkaufen.

Um die Anerkennung lhrer Leistung brauchen Sie sich keine Gedanken zu machen.

Rufen Sie an oder schreiben Sie uns, auch per E-Mail, S

an: Ulrich.Blievernicht@Globes.de
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